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PRÓLOGO

En el escenario de las disciplinas jurídicas, el Derecho bancario y bursátil
destaca por su dinamismo --en respuesta a una cambiante realidad social y eco­
n6mica- y por su complejidad. Fruto del incremento y creciente sofisticaci6n
de la actividad financiera surgen nuevas instituciones, mercados e instancias de
control y supervisi6n. En un perpetuum mobile aparecen nuevos productos para
satisfacer las necesidades de las empresas y de los ahorradores. Es la ley de la
oferta y la demanda en unas finanzas que adquieren cada vez más importancia.
Pero estos desarrollos deben ir acompañados de una regulaci6n protectora de la
integridad y transparencia de los mercados. Necesitamos unos mercados segu­
ros, unas entidades s6lidas, unos reguladores independientes y unas operacio­
nes transparentes. Con la reciente crisis financiera, nos hemos dado cuenta de la

importancia de una buena regulaci6n que logre un adecuado equilibrio entre los
diversos intereses en juego. La buena fe y la lealtad en las relaciones comerciales
pasa a tener mayor protagonismo. Se hace necesario recuperar la confianza para
asegurar el buen funcionamiento de los mercados.

El Centro de Estudios del Ilustre Colegio de Abogados de Madrid, siempre
atento a las necesidades de formaci6n juódica especializada, dedic6 en los años
90 del pasado siglo una diplomatura a la regulaci6n financiera. Fruto de aquellas
enseñanzas fueron las Lecciones de Derecho Bancario y Bursátil publicadas en
2001, obra imprescindible de obligada referencia en materia financiera.

Tras más de diez años, no cabe duda que los mercados financieros se han po­
tenciado y sofisticado, lo que por sí s6lo aconsejaba una necesaria actualizaci6n
de la obra con los cambios y novedades que han tenido lugar en la legislaci6n
bancaria y de los mercados de valores. Pero si a esto añadimos la crisis econ6mi­
ca en que vivimos, en la que el sector financiero tiene un peso muy considerable,
con la inherente revisi6n de instituciones, contratos y controles, la oportunidad
de actualizar las lecciones, incorporando las novedades legales y jurisprudencia­
les, se convierte en una necesidad para los lectores.

En este contexto, me complace presentar esta obra en la que juristas, aboga­
dos y profesores de reconocido prestigio han realizado un importante esfuerzo
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