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PREFACIO 

He venido dando vueltas sobre la idea de producir la actualización de un tex
to instrumental como este. Esto surge por la dificultad para responder sobre varios 
aspectos. 

El primero radica en que este trabajo lo concluí en un tiempo que parece ha
berse suspendido en el aire. En efecto, este texto se lanza a edición e impresión en 
medio de una crisis sanitaria mundial que no tiene muchos relatos cercanos, lo que 
exige indagar en la historia para lograr alguna comprensión. Sin embargo, este ejer
cicio no nos libera de seguir como ciegos que palpan el camino, imaginando las 
consecuencias. 

El segundo aspecto, porque el mundo asiste desde hace algunos años a un pro
ceso de transformación pocas veces visto. Hay un consenso generalizado en nume
rosos centros de estudio en los que el proceso de transformación iniciado en la de
nominada era digital (con las Tecnologías de Información y Comunicación) ha dis
parado una transformación más profunda -probablemente- que la provocada por 
la irrupción de la imprenta hace ya varios siglos. Estos cambios afectan al ser hu
mano en facetas tales como la de vincularse, pensarse, admirar, desear y satisfacer, 
por citar algunos. Cambios que -incluso- están siendo moldeados, profundizados 
y radicalizados por la crisis sanitaria. 

El tercer aspecto es que venimos advirtiendo cierta incapacidad o insuficien
cia de las instituciones, y esto se verifica en varios campos, para dar respuesta a las 
demandas de quienes dicen representar.· 

Estos aspectos tienen consecuencias sobre el Comercio Internacional, lo que 
nos lleva a pensar que seguramente, en los próximos años, asistiremos a cambios 
trascendentales, puesto que muchos pilares en donde se asienta actualmente el Co
mercio Internacional están siendo severamente transformados. 

En este trabajo -por su naturaleza instrumental- de seguro no se determinan 
las causas y consecuencias que moldearán los nuevos principios del Comercio Ex
terior, pero sí marcamos las líneas o bases de esos cambios, sin renunciar -por ello
a la descripción y enunciación de los instrumentos e instituciones que se vinculan 
con el mismo. 
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